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HỢP ĐỒNG CUNG CẤP HÀNG HÓA
Số:……./………..
......., ngày....... tháng....... năm...........
Gói thầu: ...................................(tên gói thầu)
Thuộc dự án: ..............................(tên dự án)
Chúng tôi, đại diện cho các Bên ký Hợp đồng, gồm có:
Bên mua
Tên Bên mua (Tên Chủ dự án, Bên mời thầu hoặc Tổ chức mua sắm hàng hóa): 
………………………………………………………………………………………………
Địa chỉ: ......................................................................................................……………………
Điện thoại:.........................................................Fax: .............................................................
Email:.....................................................................................................................................
Tài khoản: ..............................................................................................................................
Mã Số thuế: ...........................................................................................................................
Đại diện là Ông/Bà: ..............................................................................................................
Chức vụ: ............................................................. ..................................................................
Giấy ủy quyền ký hợp đồng số ....... ngày......... tháng.......... năm......(trường hợp được ủy quyền).
 
Bên bán
Tên Bên bán (Tên nhà thầu trúng thầu):
………………………………………………………………………………………………
Địa chỉ: .....................................................................................................……………………
Điện thoại:.........................................................Fax: .............................................................
Email:.....................................................................................................................................
Tài khoản: ..............................................................................................................................
Mã Số thuế: ............................................................................................................................
Đại diện là Ông/Bà: ..............................................................................................................
Chức vụ: ...............................................................................................................................
Giấy ủy quyền ký hợp đồng số ....... ngày......... tháng.......... năm......(trường hợp được ủy quyền).
XÁC NHẬN VÀ XÉT RẰNG:
A.  Bên Cung Cấp mong muốn cung cấp cho Bên Mua và Bên Mua mong muốn mua của Bên Cung Cấp hàng hoá (như được định nghĩa dưới đây)
B.  Cho mục đích Nếu trên, Các Bên mong muốn thiết lập một sự dàn xếp bằng Hợp đồng này.
NAY, THEO ĐÓ, Các Bên đồng ý như sau:
Điều 1: Định nghĩa
1.1.  “Sự kiện Bất khả kháng” có nghĩa là các sự kiện được quy định tại Điều 16.1.
1.2.  “Chấp nhận chính thức đối với Hàng hoá” có nghĩa là việc Bên Mua chấp nhận Hàng hoá theo quy định tại Điều 4.2
1.3.  “Hàng hoá” có nghĩa là một loại hàng hoá Bên Cung Cấp bán và Bên Mua chấp nhận mua theo Hợp đồng này.
1.4.  “Hệ thống” có nghĩa là chuỗi logistic phối hợp toàn bộ các hoạt động mua hàng của Bên Mua.
1.5.  “Đơn đặt hàng” có nghĩa là một đơn đặt mua hàng của Bên Mua gửi cho Bên Cung Cấp phù hợp với Hệ thống.
1.6.  “Thời hạn” có nghĩa là thời hạn hiệu lực của Hợp đồng này theo quy định tại Điều 2.3.
1.7.  Trừ khi ngữ cảnh có yêu cầu khác, các khái niệm trong Hợp đồng này được hiểu như sau:
1.7.1.  Số ít bao gồm cả số nhiều và ngược lại, các từ ngụ ý một giống bao gồm cả hai giống và giống trung và những tham chiếu tới người bao gồm cả thế nhân và pháp nhân;
1.7.2.  Thời gian được tính theo Dương lịch (lịch Tây);
1.7.3.  Pháp luật hay các quy định của pháp luật được giải thích trong sự tham chiếu tới quy phạm đó hay những quy định đó và những sửa đổi, bổ sung, hợp nhất, ban hành mới hoặc thay thế bất cứ khi nào (trước hoặc sau ngày ký Hợp đồng này) và tham chiếu tới cả các nghị định, quy định và quy định hướng dẫn thi hành được ban hành dựa trên những quy phạm đó; và
1.7.4.  Các từ “bao gồm” hoặc “gồm có” được hiểu là không giới hạn.
Điều 2: Điều khoản cơ bản
2.1.  Chủng loại và số lượng Hàng hoá được xác định theo Đơn đặt hàng hoặc theo thông báo giao hàng.
2.2.  Giá cả Hàng hoá được xác định theo Đơn đặt hàng hoặc thông báo giao hàng.
Điều 3: Phương thức thanh toán và thời hạn thanh toán
3.1.  Tiền hàng được thanh toán bằng tiền mặt hoặc chuyển khoản qua ngân hàng.
3.2.  Bên Mua sẽ thanh toán tiền hàng không chậm hơn_____ngày làm việc, kể từ ngàyChấp nhận chính thức đối với Hàng hoá (“Thời hạn”). Thời hạn thanh toán sẽ được tính từ ngày làm việc đầu tiên sau ngày Chấp nhận chính thức đối với Hàng hoá, nếu Bên Mua đã nhận được hoá đơn Giá trị gia tăng phát hành theo đúng yêu cầu của Bên Mua trong thời hạn ____ ngày kể từ ngày Chấp nhận chính thức đối với Hàng hoá. 
Điều 4: Giao hàng hóa
4.1  Bên Cung Cấp có trách nhiệm giao Hàng hoá tại địa điểm và thời gian đã được ấn định trong Đơn đặt hàng. Bên Cung Cấp phải chịu, không ngoại trừ, toàn bộ các khoản phí, chi phí và rủi ro liên quan đến vận chuyển và giao Hàng hoá trước thời điểm Bên Mua Chấp nhận chính thức đối với Hàng hoá.
4.2  Trong trường hợp Bên Cung Cấp không thể giao hàng đúng ngày giao hàng đã được ấn định trong Đơn đặt hàng, việc gia hạn thời gian giao hàng chỉ được thực hiện khi Bên Cung Cấp đạt được sự chấp thuận bằng văn bản của Bên Mua.
4.3  Bên Cung Cấp bảo đảm có đủ số lượng Hàng hoá dự trữ sẵn sàng tại mọi thời điểm. Trong trường hợp thiếu Hàng hoá dự trữ, Bên Cung Cấp phải ngay lập tức thông báo cho Bên Mua.
4.4  Bên Cung Cấp bảo đảm như sau:
4.4.1.  Bên Cung Cấp là chủ sở hữu Hàng hoá và Hàng hoá không bị bất cứ khiếu kiện nào bởi bên thứ ba.
4.4.2.  Hàng hoá đáp ứng đầy đủ các quy định của pháp luật có liên quan và những tập quán thương mại của Việt Nam cũng như toàn bộ những tiêu chuẩn và yêu cầu được xác định rõ trong Đơn đặt hàng có liên quan. 
Điều 5: Giá cả hàng hóa
5.1.  Tại bất cứ thời điểm nào trong Thời hạn của Hợp đồng này, Bên Mua có quyền yêu cầu một danh sách chi tiết về giá cả Hàng hoá, và Bên Cung Cấp cung cấp cho Bên Mua danh sách này bằng văn bản trong thời hạn ba (03) ngày, kể từ ngày Bên Mua yêu cầu.
5.2.  Các Bên có thể thay đổi giá cả Hàng hoá dựa trên một thoả thuận trước được thiết lập giữa Các Bên trong những trường hợp sau:
5.2.1.  Do những nguyên nhân khách quan như sự tăng hoặc giảm giá cả đột ngột của nguyên liệu thô hoặc do thay đổi tỷ giá hối đoái dẫn đến việc thay đổi giá cả Hàng hoá là không thể tránh khỏi.
Điều 6: Kiểm tra chất lượng hàng hóa
6.1.  Để bảo đảm chất lượng và tính an toàn của Hàng hoá cũng như bảo đảm rằng Hàng hoá đã tuân thủ đầy đủ những quy định của Pháp luật Việt Nam, Bên Mua có quyền lựa chọn một số hàng hoá bất kỳ, dựa trên quyền quyết định tuyệt đối của mình, và yêu cầu Bên Cung Cấp tiến hành kiểm định chất lượng hàng hoá này tại cơ quan kiểm định chất lượng hàng hoá hoạt động dưới sự cho phép của Nhà nước Việt Nam, theo chỉ định của Bên Mua, sau đó cung cấp cho Bên Mua giấy chứng nhận chất lượng hàng hoá nói trên.
Điều 7: Trả lại hàng hóa hoặc đổi hàng hóa
7.1.  Bên Mua có quyền yêu cầu và Bên Cung Cấp có nghĩa vụ chấp nhận yêu cầu này của Bên Mua về việc trả lại Hàng hoá hoặc đổi Hàng hoá bằng chi phí của Bên Cung Cấp, bất kể là trước hay sau khi Bên Mua Chấp nhận chính thức đối với Hàng hoá, trong những trường hợp sau:
7.1.1.  Khi Hàng hoá bị hỏng hay khuyết tật do lỗi của Bên Cung Cấp hoặc không tuân thủ những yêu cầu quy định tại Điều 4.5 hoặc những quy định khác của Hợp đồng này.
Điều 8: Quyền sở hữu trí tuệ
8.1.  Bên Cung Cấp bảo đảm rằng Hàng hoá không vi phạm quyền sở hữu trí tuệ của bên thứ ba, bao gồm mà không giới hạn thiết kế, sáng chế và nhãn hiệu hàng hoá. 
Điều 9: Hoạt động xúc tiến
9.1.  Bên Bán có thể yêu cầu Bên Cung Cấp đóng góp một phần chi phí theo tỷ lệ nhất định hoặc hỗ trợ Bên Mua bằng hình thức khác theo sự thoả thuận của Các Bên liên quan đến các hoạt động marketing, bao gồm mà không giới hạn ở việc quảng cáo, sự kiện quảng cáo, phù Hợp với nguyên tắc lợi ích. Trong trường hợp này, Các Bên sẽ quyết định các chi tiết của sự dàn xếp này bằng văn bản.
Điều 10: Sự kiện
10.1.  Bên Mua và Bên Cung Cấp sẽ chuẩn bị và tổ chức các sự kiện sau đây để xúc tiến hoạt động bán hàng của một loại hàng hoá nào đó dựa trên sự đồng thuận của Các Bên:
10.1.1.  Các sự kiện bổ trợ được tổ chức tại địa điểm xác định hoặc tại nơi trưng bày xác định trong phạm vi địa điểm kinh doanh của Bên Mua trong một thời hạn nhất định;
10.1.2.  Các sự kiện tặng hàng mẫu hoặc tặng quà;
Điều 11: Sử dụng trung tâm Logistic
Bên Cung Cấp có thể sử dụng trung tâm logistic của Bên bán để cung cấp Hàng hoá cho Bên bán thông qua việc trả phí theo yêu cầu. Mọi chi tiết về vấn đề này sẽ đuợc lập thành văn bản dựa trên sự nhất trí của Các Bên.
Điều 12: Nghĩa vụ thông báo
12.1.  Nếu một trong các sự kiện sau phát sinh đối với Bên Cung Cấp, Bên Cung Cấp phải nhanh chóng thông báo mà không trì hoãn, bằng văn bản kèm theo các tài liệu liên quan, cho Bên Mua:
12.1.1.  Có sự thay đổi bất cứ thông tin nào trên giấy phép kinh doanh của Bên Mua, bao gồm mà không giới hạn địa chỉ, tên đăng ký kinh doanh, hoặc tồng giám đốc;
12.1.2.  Bất cứ thay đổi lớn nào về vốn điều lệ của Bên Cung Cấp;
Điều 13: Vi phạm
13.1.  Bên Mua có quyền chấm dứt Hợp đồng này mà không cần gửi trước thông báo về việc chấm dứt cho Bên Cung Cấp, khi xảy ra một trong những sự kiện vi phạm như sau:
13.1.1.  Bên Cung Cấp rơi vào tình trạng không trả được nợ hoặc tuyên bố phá sản hoặc rơi vào tình trạng phá sản hoặc nắm giữ khoản lợi ích từ một quy chế nào đó có thê đe doạ sự phá sản hoặc các con nợ không có khả năng thanh toán hoặc bị giải thể;
13.1.2.  Bên Cung Cấp vi phạm nghĩa vụ của mình theo quy định tại Điều 22.1.
13.2.  Nếu xảy ra một trong các sự kiện sau và Bên Cung Cấp không khắc phục được trong thời hạn bảy (07) ngày làm việc kể từ ngày Bên Mua gửi thông báo bằng văn bản, Bên Mua có quyền chấm dứt Hợp đồng này bằng việc thông báo bằng văn bản cho Bên Cung Cấp:
13.2.1.  Bên Cung Cấp vi phạm Điều 4.8;
Điều 14: Chấm dứt trước thời hạn
Các Bên quyền chấm dứt Hợp đồng này bằng việc thông báo bằng văn bản trước ba (03) tháng cho Bên còn lại. 
Điều 15: Phạt vi phạm
Trong trường Hợp Bên Cung Cấp không cung cấp hàng hoá cho Bên Mua theo đúng quy định tại Hợp đồng này, Bên Mua có quyền huỷ bỏ Đơn đặt hàng. Khi đó, Bên Cung Cấp phải chịu một khoản bồi thường thiệt hại tương ứng với năm phần trăm (05%) giá trị của lượng Hàng hoá đã đặt mà Bên Mua không phải đưa ra bằng chứng về việc vi phạm hợp đồng hoặc bằng chứng về những thiệt hại mà Bên Mua phải chịu.
Điều 16: Trường hợp bất khả kháng
16.1.  Sự kiện bất khả kháng có nghĩa là tất cả những sự kiện vượt khả năng kiểm soát của Các Bên, không thể biết trước được, không có sẵn và không thể khắc phục được xảy ra sau ngày đặt hàng làm cản trở toàn bộ hay một phần việc thực hiện nghĩa vụ của bất cứ Bên nào. Những sự kiện này bao gồm động đất, bão lớn, lũ lụt, hoả hoạn, chiến tranh và những hành động của Chính phủ hoặc công chúng, bệnh dịch, nối loạn, đình công và bất cứ sự kiện nào không thế biết trước, không thế ngăn cả hoặc kiểm soát được, bao gồm những sự kiện được xác định là sự kiện bất khả kháng theo tập quán thương mại chung của Việt Nam.
Điều 17: Vi phạm hợp đồng
Trong trường hợp hành vi vi phạm xảy ra do lỗi của cả Hai Bên, mỗi Bên sẽ tự chịu trách nhiệm về thiệt hại của mình phát sinh từ hành vi vi phạm Hợp đồng này.
Điều 18: Bảo hiểm (hoặc bồi thường)
Nhằm bảo đảm việc thực hiện nghĩa vụ của Bên Cung Cấp liên quan đến việc trả lại và đổi Hàng hoá theo quy định tại Điều 7.1, Bên Cung Cấp sẽ cung cấp cho Bên Mua bảo hiểm an toàn sản phẩm đối với Hàng hoá theo yêu cầu của Bên Mua không chậm hơn một (01) tháng trước khi chấm dứt Hợp đồng này.
Điều 19: Giải quyết tranh chấp
19.1.  Các bên sẽ cùng nỗ lực hết mình để giải quyết một cách thân thiện thông quathương lượng mọi tranh chấp, mâu thuẫn, bất đồng hoặc khiếu nại phát sinh từ hoặc có liên quan đến Hợp đồng này, cũng như sự vi phạm, chấp dứt, hoặc giá trị pháp lý của những vấn đề đó (“Tranh chấp”).
Điều 20: Tập quán thương mại
Đối với những vấn đề không thể phân giải được bằng những quy định trong Hợp đồng này hoặc theo quy định của pháp luật Việt Nam, Các Bên theo đó đồng ý tuân thủ những tập quán thương mại được thừa nhận trong hoạt động thương mại tại Việt Nam.
Điều 21: Hỗ trợ xúc tiến thương mại
21.1.  Bên Cung Cấp sẽ hỗ trợ cho Bên Mua chương trình xúc tiến thương mại nhằm thúc đẩy hoạt động marketing và bán Hàng hoá (“Hỗ trợ xúc tiến thương mại”).
Điều 22: Điều khoản khác
22.1.  Bảo mật
Mỗi Bên nhất trí với Bên kia về việc giữ bí mật và bảo mật các toàn bộ những thông tin được sử dung theo Hợp đồng này, bao gồm mà không giới hạn ở tình trạng và các điều khoản của Hợp đồng này. Tuy nhiên, với điều kiện là những hạn chế trên đây không áp dụng cho những thông tin mà (a) phổ biến hoặc trở nên phổ biến đối với công chúng; (b) được công bố với người khác bởi chủ sở hữu của thông tin đó mà không bị bất kỳ giới hạn nào về tính bảo mật; (c) đã hoặc đã trở nên phổ biến đối với người tiếp nhận mà không vi phạm điều này hoặc bất cứ nghĩa vụ nào về việc bảo mật; (d) tự phát một cách độc lập bởi người tiếp nhận; (e) theo yêu cầu của pháp luật, quy tắc hoặc quy định phải công bố hoặc theo yêu cầu của cơ quan nhà nước có thẩm quyền đối với Bên liên quan; hoặc (f) được tiết lộ cho cố vấn của một Bên hoặc cho cơ quan nhà nước có thẩm quyền nhằm công khai những mục đích đã được xác định tại Hợp đồng này.
22.2.  Luật áp dụng
Hợp đồng này chịu sự điều chỉnh và được giải thích theo quy định của Pháp luật Việt Nam.
22.3.  Vô hiệu
Sự vô hiệu hoặc không có khả năng thi hành của bất cứ điều khoản nào trong Hợp đồng này sẽ không làm ảnh hưởng đến hiệu lực hoặc tính bắt buộc thi hành của những của các điều khoản khác và những điều khoản vô hiệu hoặc không có khả năng thi hành này được xem là bị bãi bỏ.
22.4.  Thông báo
Mọi sự thông báo hoặc sự trao đổi cần thiết hoặc được phép theo Hợp đông này phải được trao đổi hoặc tống đạt bằng văn bản và được giao đích danh hoặc gửi đến địa chỉ email đã được đăng ký với Các Bên hoặc tới bất kỳ địa chỉ nào được thông báo bằng văn bản vào từng thời điểm bởi bất cứ Bên nào trong số Các Bên.
22.5.  Toàn bộ Hợp đồng
Những điều khoản của Hợp đồng này cấu thành thoả thuận trọn vẹn giữa Các Bên và thay thế toàn bộ những thông báo, tuyên bố và thoả thuận trước đó, bất kể bằng văn bản hoặc bằng miệng, giữa Các Bên về các vấn đề liên quan đế Hợp đồng này.
22.6.  Phụ lục
Những phụ lục đính kèm Hợp đồng này (nếu có) là một bộ phận không thế thiếu của Hợp đồng này.
22.7.  Sự gia hạn
Trừ khi một Bên hoặc cả hai Bên đã thông báo trước cho Bên còn lại ý định của mình về việc không tiếp tục gia hạn hoặc sửa đổi các quy định và điều kiện của Hợp đồng này trong thời hạn không chậm hơn một (01) tháng trước khi Hợp đồng này hết hạn, Các Bên đồng ý rằng Hợp đồng này được tự động gia hạn thêm một (01) năm bằng việc giữ nguyên các điều kiện và điều khoản tại Hợp đồng này.
22.8.  Sự công nhận
Các Bên công nhận và xác định rằng Hợp đồng này không được xem là một hợp đồng mua bán hàng hoá nhưng nó thiết lập những điều khoản và điều kiện cho Hợp đồng mua bán hàng hoá bao gồm cả phương thức Bên Mua phát hành đơn đặt hàng và Bên Cung Cấp chấp nhận đơn đặt hàng đó.
22.9.  Ngôn ngữ
Hợp đồng được lập thành hai (02) bản gốc bằng hai thứ tiếng, tiếng Anh và tiếng Việt, có giá trị pháp lý như nhau. Trong trường hợp có sự không thống nhất giữa hai bản, Bản tiếng Việt được ưu tiên áp dụng.
BẰNG SỰ XÁC NHẬN DƯỚI ĐÂY, Các Bên đã ký kết Hợp đồng này vào ngày tháng năm như đã được xác định tại phần đầu của văn bản này.
	BÊN MUA
(Chữ ký, họ tên)
	BÊN BÁN
(Chữ ký, họ tên)


 
 
PHỤ LỤC
DANH MỤC HÀNG HÓA THEO HỢP ĐỒNG
(Kèm theo Hợp đồng số........, ngày........... tháng.......... năm.............)
(Phụ lục này được lập dựa trên cơ sở yêu cầu của HSMT, HSDT và những thỏa thuận đã đạt được trong quá trình thương thảo hoàn thiện Hợp đồng, bao gồm danh mục hàng hóa được cung cấp).
Danh mục hàng hóa
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